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9 renderfouten die
ongemerkt uw verkoop
tekening kosten.

Negen dingen in een set artist impressions die een appartement kleiner, donkerder of minder
eerlijk laten ogen dan het is, wat elk u aan kopers kost en wat u de studio in plaats daarvan
vraagt.

Dim Kuzmenko
Medeoprichter, Maverick Frame Studio

maverickframe.com




DE RENDERCHECKLIST MAVERICK FRAME STUDIO

BEGIN HIER

Kopers beslissen in seconden.
De render beslist eerst.

Wie op tekening koopt, heeft geen woning om doorheen te lopen. Hij scrolt door een woningplatform of een brochure,
kijkt een paar seconden naar een render en besluit of de woning licht, ruim en de vraagprijs waard is. Dan boekt hij een
gesprek, of niet.

De meeste renders die tekortschieten, zijn niet lelijk. Ze zijn technisch in orde en commercieel verkeerd: de zon staat aan
de verkeerde kant, de lens rekt de kamer op, het uitzicht vanaf het balkon is verzonnen. Elk ervan zaait een kleine twijfel,
en het verkoopteam praat die het jaar erna weg, in de modelwoning, aan de telefoon en in het optiegesprek.

De fouten in deze gids voelt een koper zonder ze te kunnen benoemen. Wie ze eenmaal kent, heeft geen getraind oog
nodig om ze te zien, en elk ervan is op te lossen in de briefing, voordat de studio de scéne opent.

WAT DE RENDER LAAT ZIEN WAT DE KOPER CONCLUDEERT

01  Een balkon in volle middagzon op een noordgevel Het appartement is de hele dag licht. Het bezoek aan de bouwplaats bewijst het
tegendeel, en de koper vraagt zich af wat er nog meer is opgepoetst.

02 Een woonkamer vastgelegd met een extreme De kamer is enorm. De modelwoning voelt daarna klein, en de prijs oogt ineens hoog.
groothoeklens

03  Het gebouw tegen een witte of vervaagde Niemand wil laten zien wat ernaast staat, dus het is vast een parkeerterrein, een
achtergrond spoorlijn of erger.

04 Een zwembad op het dak, alleen gezien vanaf een Een blauwe rechthoek. Moeilijk voor te stellen dat u het gebruikt, en makkelijk weg te
drone laten uit wat de prijs waard is.

05 Lege, onverlichte kamers in de schemering Hier woont nog niemand, en niemand heeft haast om de eerste te zijn.

Kopers vergelijken uw render niet met andere renders.

Ze vergelijken hem met de dag van de sleuteloverdracht. Elk beeld dat meer belooft dan het gebouw levert, is geleend op die dag, en het wordt
terugbetaald in moeizame gesprekken, heronderhandelingen en recensies. Een render die iets minder spectaculair en helemaal waar is,
verkoopt langer.

Maverick Frame productierendering.
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DE RENDERCHECKLIST

FOUTEN 1 TOT 5

Licht, lens en wat
u niet ziet

DE FOUT

WAAROM HET U KOST

MAVERICK FRAME STUDIO

DE OPLOSSING

1. De zon aan de verkeerde kant

2. Een lens die kamers oprekt

3. Lege of half ingerichte kamers

4. Een uitzicht dat niet bestaat

5. Voorzieningen alleen vanuit de lucht

Kopers controleren de ligging op de plattegrond. Een
zonnig hoofdbeeld van een blok op het noorden
leest als een truc zodra ze het zien. De meesten
zien het voordat ze een gesprek boeken.

Een extreme groothoek verdubbelt de
ogenschijnlijke maat van een slaapkamer. De
modelwoning of de oplevering valt daarna tegen.
Sommige kopers bewaren de brochure en
vergelijken.

Kale kamers lezen kleiner en kouder, en niemand
ziet of er een tweepersoonsbed of een eettafel past.

Hogere verdiepingen worden op het uitzicht geprijsd.
Een generieke skyline of een geschilderde lucht laat
die meerprijs verzonnen ogen.

Bewoners betalen servicekosten voor het zwembad,
de gym en de tuin. Een dronebeeld toont een vorm,
geen reden om die te betalen.

Geen van deze kost meer om goed te doen

Vraag de studio de zon in te stellen op de echte
oriéntatie en breedtegraad van de locatie, en het
tijdstip te noemen.

Vraag om een gematigde brandpuntsafstand op
ooghoogte, en om de echte oppervlakte van de
kamer in het bijschrift.

Vraag om meubels op ware grootte voor uw
markt, neergezet zoals een koper er echt zou
wonen. Twee of drie ingerichte kamers zijn
genoeg.

Vraag om het uitzicht uit dronefoto's op
verdiepingshoogte, of uit een nauwkeurig model
van de omgeving. Hoge en lage verdiepingen
krijgen elk hun eigen beeld.

Vraag om minstens één beeld op ooghoogte per
voorziening, met mensen die hem gebruiken op
een geloofwaardig tijdstip.

De juiste zon, lens en meubels kosten dezelfde uren als de verkeerde. Ze moeten alleen in de briefing staan v66r het eerste concept, niet in de
opmerkingen erna. Stuur de situatietekening met het noorden aangegeven, de plattegronden en de meubels die u in de modelwoning zou zetten,
en het grootste deel van deze pagina is opgelost voordat iemand de scene opent.
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FOUTEN 6 TOT 9

Omgeving, mensen
en de omschrijving

DE FOUT WAAROM HET U KOST DE OPLOSSING

6. Beplanting na twintig jaar groei Kopers komen aan bij jonge boompjes en kale Vraag om beplanting op de maat die ze bij
borders. Het landschap waarvoor ze betaalden, oogt oplevering heeft, of om een duidelijk bijschrift dat
jarenlang onaf. Het nodigt ook uit tot vergelijking met ze volgroeid is getoond.

de bouwschutting.

7. Een gebouw zonder buren Openbaar vervoer, parken en scholen Vraag om de echte straat, de naburige gebouwen
rechtvaardigen de prijs. Zonder die omgeving vult de en één herkenningspunt dat een lokale koper
koper het gat met de slechtste gok. kent. Daarbuiten is een generieke omgeving

prima.

8. Mensen die erin geplakt lijken

9. Afwerkingen die niet in de
omschrijving staan

Uitgeknipte stockfiguren, het verkeerde seizoen en
starende gezichten laten het hele beeld nep lezen,
niet alleen de figuren. Kopers vertrouwen ook het
gebouw niet meer.

Een stenen werkblad in de render en laminaat in de
woning maken van een verkoopmiddel een klacht, of

erger. Het verkoopteam verontschuldigt zich
uiteindelijk voor de brochure.

Vraag om een paar mensen, belicht en geschaald
met de scene, gekleed naar het seizoen en bezig
met iets gewoons.

Vraag de studio elke zichtbare afwerking af te
stemmen op uw technische omschrijving, en alles
wat indicatief is te markeren.

Scoor uw huidige set: één punt voor elke fout die u in minstens één beeld ziet. Eén beeld kan meerdere punten kosten, en
een set van twintig beelden scoort zelden nul. Het doel is geen perfecte score, maar geen verrassingen op de dag dat de

koper binnenloopt.

0-1

KLAAR VOOR PUBLICATIE

2-3

AANPASSEN VOOR DE LANCERING

Waar u begint als de score hoog is

4+

DE SET OPNIEUW BRIEFEN

Los eerst 1, 4 en 9 op. Oriéntatie, uitzicht en afwerking kan een koper toetsen aan de plattegrond, de locatie en het contract, dus juist die worden
heronderhandelingen. De andere kosten u interesse; deze kosten u vertrouwen.
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DE RENDERCHECKLIST MAVERICK FRAME STUDIO

DE ENE PAGINA

Toets elke renderset
in vijf minuten

Leg deze lijst naast uw huidige renders, de advertentie van een concurrent op hetzelfde platform, of het portfolio van een
studio voordat u opdracht geeft, het onze inbegrepen. Elke regel is één fout van de vorige pagina's, in dezelfde volgorde.

De renderchecklist

De zon komt van de kant waar het gebouw werkelijk op ligt.

Kamers zijn op ooghoogte vastgelegd met een lens die hun echte verhoudingen houdt.
Elke kamer is ingericht op ware grootte, zoals een koper er zou wonen.

Het uitzicht uit ramen en vanaf balkons is het echte voor die verdieping.

Elke voorziening heeft minstens één beeld op ooghoogte met mensen die hem gebruiken.
Beplanting staat er op opleveringsmaat, of is duidelijk als volgroeid benoemd.

De echte straat, de buren en één lokaal herkenningspunt staan in beeld.

Mensen zijn er weinig, natuurlijk, in het seizoen en belicht zoals de rest van de scéne.

ODodooogdo

Elke zichtbare afwerking komt overeen met de technische omschrijving.

Doe het met de vijf beelden die het meeste verkoopwerk doen: het hoofdbeeld van het exterieur, de woonkamer, het beste
uitzicht, de belangrijkste voorziening en de aanloop vanaf de straat. Slagen die vijf, dan volgt de rest van de set meestal.
Zakken ze, los ze dan op voordat u voor meer beelden betaalt.

Als u drie of meer aanvinkte Toets ons op dezelfde manier

Repareer geen beelden een voor een. Brief de set opnieuw met Onze eigen tarieven en studiovoorwaarden staan op de volgende
oriéntatie, plattegronden, de technische omschrijving en foto's van pagina, zodat u ons langs dezelfde lijst kunt leggen voordat u iets
de locatie erbij, zodat elk beeld bij de bron wordt gecorrigeerd. stuurt.

Maverick Frame productierendering.
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WAT HET KOST

Marktprijzen en onze voorwaarden,
zodat u elke offerte kunt toetsen

Ranges die we in 2026 in de markt zien, van freelancer tot studio. Gebruik ze om elke offerte te toetsen, ook die van ons.

WERK IN OPDRACHT FREELANCER STUDIO
Exterieurbeeld, per stuk $100 - 300 $250 - 600
Interieurbeeld, per stuk $120 - 350 $300 - 700
Pakket, 5 - 8 aanzichten $600 - 1.500 $1.500 - 4.000
Animatie, per minuut $1.000 - 3.000 $3.000 - 8.000

Onze standaard doorlooptijden en correctievoorwaarden. Die offreren we, tenzij een project iets anders vraagt, en dat
zeggen we voordat het werk begint.

FASE OF OPLEVERING STANDAARD BIJ MAVERICK FRAME

Eerste concept van een still 3 tot 5 werkdagen na een volledige briefing

Definitieve stills, pakket van 5 - 8 2 tot 3 weken, concepten inbegrepen

Animatie tot één minuut 4 tot 6 weken, eerst storyboard en preview

Inbegrepen correctierondes Twee in de conceptfase, één op het definitieve beeld

Wat telt als een ronde Eén samengevoegde lijst met opmerkingen, in één keer gestuurd
Spoedlevering De helft van de tijd voor ongeveer 40% meer, als de planning het toelaat

Kies een studio voordat de deadline brandt

De duurste projecten die we zien, zijn niet de slecht gebriefte. Het zijn de projecten die in paniek zijn gebrieft, nadat de eerste leverancier was
afgehaakt en de lanceringsdatum niet opschoof. Beoordeel een of twee studio’s zolang er niets dringt.

Over zelf doen: één 3D-artist heeft zo’n tien softwareabonnementen nodig, een workstation en een reeks aanverwante vaardigheden, van
modelleren en belichting tot nabewerking en klantcontact. Dat loont alleen als die persoon elke dag vol aan het werk is. Daaronder pleit de
rekensom vanzelf voor uitbesteden.
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VOLGENDE STAP

Stuur ons wat
u al heeft

Tekeningen, een model, foto’s of een conceptbriefing, in welke staat ook. U krijgt van ons een scope, een prijs en de
vragen die daarover beslissen, als schriftelijk antwoord, niet als verkoopgesprek.

Het contactformulier maverickframe.com/contacts/
Projectontwikkelaars maverickframe.com/nl/oplossingen/projectontwikkelaars/
Of per e-mail sale@maverickframe.com

Geschreven door wie deze briefings leest

Dim Kuzmenko is medeoprichter van Maverick Frame Studio. De cijfers in deze gids komen uit onze eigen inbox en onze eigen tarieflijst, niet uit
een brancheonderzoek.
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